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Campal supera las 85.000 toneladas 
de almacenaje en sus diversas sedes

L.G. 
 

E N los últimos dos años, Ber-
nabé Campal ha realizado 
una importante inversión pa-

ra aumentar la capacidad de almace-
naje superando en la actualidad las 
85.000 toneladas en sus más de 
21.000 metros cuadrados distribuidos 
en su sede central en Huerta, así co-
mo en otros almacenes en Arabayona 
de Mójica, Peñarandilla, Cantalapie-
dra y Fresno el Viejo. Asimismo, uno 
de los servicios más destacados que 
ofrece la empresa es ayudar a comer-
cializar los productos del agricultor, 
ya sea comprando directamente la 
cosecha u ofreciendo en depósito sus 
propios almacenes. 

Otra de las inversiones realizadas 
por Campal ha sido la obtención de 
dos secaderos nuevos completamente 
automatizados con una capacidad de 
secado de 1.600 toneladas diarias. 

En sus cincuenta años de antigüe-
dad, Campal ha sabido adaptarse a los 
nuevos tiempos contando en la ac-
tualidad  con diversos avances infor-
máticos como son la obtención de in-
formación y cotización en tiempo 
real del sector agrícola, junto a plata-
formas de trading que permiten al 
cliente realizar operaciones de cober-
tura con productos derivados directa-
mente desde el propio ordenador. 

Pese a que el país se encuentra 
atravesando una coyuntura económi-
ca compleja, Bernabé Campal goza 
del apoyo y la confianza de las prin-
cipales entidades financieras que 
operan en España. 

Desde sus distintos almacenes, 
Campal comercializa una amplia ga-
ma de cereales y oleaginosas así como 
subproductos derivados para el con-
sumo agroalimentario llegando a co-
mercializar anualmente 600.000 to-
neladas. 
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al servicio 
del campo

❚ La empresa 
comercializa 
una amplia 
gama de 
cereales y 
oleaginosas

Una de las características que di-
ferencia a Campal del resto es que la 
empresa trata directamente con agri-
cultores de la zona y con multinacio-
nales obteniendo precios competiti-
vos. Además, cuenta con información 
a tiempo real de todos los precios del 
mercado, lo que le permite ofrecer el 
mejor producto al mejor precio posi-
ble para el cliente. 

Su departamento de logística se 
ha convertido en un elemento dife-
renciador para la empresa ya que  
cuenta a día de hoy con una flota 

moderna compuesta por 25 camiones 
propios que permite a Campal traba-
jar en todos los puertos comerciales a 
nivel nacional e internacional.  Den-
tro de su departamento agrícola, la 
empresa cuenta además con un ase-
soramiento personalizado en produc-
tos fitosanitarios, fertilizantes y se-
millas 

Debido a la gran ligación que po-
see Campal con el campo y el mundo 
rural, no ha querido pasar la oportu-
nidad de brindar su apoyo al concur-
so “Así somos en mi pueblo”.

La mesa de la patata, incapaz de 
fijar precio en la primera cotización 
El sector comprador se negó a cotizar antes del próximo lunes “para no dar una información errónea”. Los 
productores sí se atrevieron a dar unas primeras cifras: 31-32 céntimos para la jaerla y 27-28 para la roja
I. ALONSO  
Tras varias semanas de campaña, 
la mesa de la patata fue incapaz 
ayer de fijar unos primeros precios 
orientativos para el sector, ante la 
negativa de los compradores a no 
cotizar hasta la próxima semana  
“para dar una información lo más 
aproximada posible a la realidad 
del mercado”, tal y como apuntó 
Julián Palomero, quien reconoció 
que la actual situación del sector 
es complicada. “Estamos acostum-
brados a unas últimas campañas 
con precios muy altos. Además, 
ahora tenemos a Francia que lleva 
quince días haciendo operaciones 
porque pudieron sembrar un mes 
antes que nosotros”. 

A pesar de la negativa de los 
compradores a cotizar, los repre-
sentantes de los productores en la 
mesa sí se atrevieron a dar unos 
primeros precios orientativos. “La 
variedad jaerla podría situarse en-
tre los 31-32 céntimos el kilo, 
mientras que para las patatas red 
scarlet —que englobaría a las va-
riedades rojas— hablaríamos de 
una horquilla entre los 27 y 28 
céntimos”.   

Hace un año, la Lonja comen-
zaba a cotizar ambas variedades a 
170 euros la tonelada, en el caso 
de la jaerla, y a 140, las patatas 
rojas. “Hasta ahora no ha habido 
un mercado para la patata roja 

porque Portugal ha tenido produc-
ción hasta este momento. Espere-
mos que empiece a comprar a par-
tir de esta semana”, reconocía el 
productor Óscar de Vega. 

En este sentido, los repersen-
tantes de los agricultores en la 
mesa destacaron el “descontrol” de 
precios que existe en este momen-
to en el mercado y recomendaron a 
los productores que no arranquen 
antes de tiempo, dejándose llevar 
por las prisas de vender. “Hay cier-
to nerviosismo en el sector, pero 

❚ “Hay nervios 
en el sector, 
pero no hay 
que tirar los 
precios”, 
pidieron los 
productores

Momento del primer debate de la mesa de la patata.

es importante no tirar los precios”, 
explicaron los vocales de los pro-
ductores. 

La incapacidad de fijar unos 
primeros precios provocó ayer las 
críticas de Asaja Salamanca que no 
dudó en denunciar a través de un 
comunicado “la actitud mostrada 
por el sector comprador” al negar-
se a fijar un precio “con una clara 
intención de ocultar a los profesio-
nales del sector la realidad del 
mercado”. En concreto, como ase-
guró la organización agraria, “en 
este momento en el campo se es-
tán haciendo operaciones por valor 
de 32 céntimos de euro el kilo en 
variedades como la jaerla, mientras 
que para la patata roja, el precio 
es de 30 céntimos”. 

En su comunicado, Asaja de-
nuncia también que, ante la esca-
sez que presenta el mercado, “la 
industria está presionando a los 
productores para arrancar la pata-
ta con contrato antes de que fina-
lice su ciclo vital”. En estos casos, 
como reconoce la organización, “lo 
recomendable para el productor es 
esperar a que la patata adquiera 
una buena calidad para no perder 
rendimientos en kilo”. 

Por último, Asaja Salamanca 
apunta a que en este momento se 
han arrancado cerca de un 15% de 
las 4.568 hectáreas sembradas en 
la provincia de Salamanca.

El próximo lunes será 
último mercado antes 
de los cambios por la 
Feria Agropecuaria 

El próximo lunes 26 de agosto 
será el último día en el que se 
celebren la lonja y el mercado 
antes del parón que provocará 
la celebración de Agromaq 
2013, que tendrá lugar del 5 al 
9 del próximo mes. Este no será 
el único cambio en el calendario 
para septiembre. En concreto, la 
Diputación trasladará la lonja y 
el mercado del lunes 9 al miér-
coles 11, cuando tendrá lugar la 
tradicional Feria del Año. 
 
ASAJA pide declarar la 
Montaña Oriental 
Leonesa de especial 
incidencia por brucelosis 
El presidente y el secretario ge-
neral de Asaja de León, Arsenio 
García y José Antonio Turrado, 
respectivamente, comparecieron 
ayer para explicar las propues-
tas que plantea la organización 
agraria para abordar los proble-
mas de la sanidad animal en la 
Montaña Oriental Leonesa. Asa-
ja solicita, por una parte, la de-
claración inmediata de zona de 
especial incidencia de la bruce-
losis para la Montaña Oriental 
Leonesa y la vacunación en los 
municipios con explotaciones 
afectadas. También reclaman 
que el saneamiento ganadero se 
lleve a cabo, con carácter gene-
ral, por funcionarios y sin ex-
cepción en los casos de especial 
incidencia, recoge ICAL.
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